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シェフ兼店長代理
清川和男
（きよかわ・かずお）





ホールマネージャー
上原 望（うえはら・のぞみ）

真子とは同い年で親しい





一
週
間
後
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の
意
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東
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と
あ
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ン

売多勝（うれた・まさる）
真子の親戚で人気
マーケティングコンサルタント
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マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
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は

ど
こ
か
の
会
議
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で
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じ
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な
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真
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友
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い
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も
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と

現
実
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離
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も
の
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違
う
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お
昼
の

お
店
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選
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服
を
買
う私
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身
い
つ
で
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マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
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参
加
し
て
た
ん
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プ
レ
ゼ
ン
ま
で

あ
と
７
週
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戦
い
は
始
ま
っ
た

ば
か
り
だ



この続きは、 「マンガ　新人ＯＬ、 つぶれ
かけの会社をまかされる」 でどうぞ！
青春出版社刊　１３００円＋消費税

佐藤義典著、 汐田まくら （マンガ）

アマゾンのリンク ： 　http://ow.ly/7xCE300PGf9

●「誰に何の価値をどうやって売るのか？」 をわかり

やすく学べる好著。 漫画なのに内容が濃い！

（通販マーケター　３０代 ・男性）

●マーケティングを任された方、 マーケティングて？と

興味を持った方に凄く分かりやすく、 面白く読めると

思いました　（サービス業営業課長　４０代 ・女性）

●まったくの初心者でも、 イチからマーケティングの

基礎を学べます。 この本で繰り返し語られていることは

「お客様にとっての価値」 という、 マーケティングの

本質中の本質です　

（マーケティングコンサルタント （３０代 ・男性）

●マーケティングの必要要素が詰まっており、 一気に

読み進める間にしっかり理解できました。 製品販売

からサービス提供に業界がシフトしているＩＴ業界に

おいて大変参考になりました

（ＩＴ業界マネージャ　４０代 ・男性）


